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Peril made in [taly
la rivalutazione cinese
¢ unaverasvolta

Vantaggi per hi-tech e macchinari

Urso. Il viceministro: le nostre esportazioni
ora possono crescere fino al 20%

Rita Fatiguso

mme Ad Arzano, Napoli, hanno
stappato lo spumante. «Una
manna dal cielo, questo yuan
flessibile - esulta Stefano Micil-
lo, esportatore di accessori per
pellicceria con base a Suzhou -
per noi le cose erano ferme da
troppo tempo, questa si che &
unasvoltay. .

Eppure, la sequenza
dell'export verso la Cina & una
linea che sié impennata di con-
finuo, da quota1,8 miliardi dieu-
rodel1999 ai 6,3 del z009; inun
decennio il paese si & piazzato
al1zesimo posto trainostri part-
ner, arrivando ad assorbire il
2,2% dell’export dei distretti.

«Nei primi quattro mesi del
2010 -ricorda Adolfo Urso, vice
ministro allo Sviluppo econo-
mico con delega al commercio
estero - il nostro export € cre-
sciuto del 1500. Certo si devono
superare gli ostacoli monetari
frapposti da un cambio netta-
mente sfavorevole e certamen-
te non rispondente alla realta
traeuro e yuam».

«Proprioladebolezzadellen-
10 - aggiunge Adolfo Urso - uni-
ta al rafforzamento dello yuan
potrebbe trasformarsiin una mi-
scela esplosiva per le nostre
esportazioniche potrebberocre-
scere nell'anno a livello globale
anche del10% fino alla soglia del
20% proprio in Cinax.

L'ottimismo di chi in Cina
esporta o in Cina vende made
inTtaly, tuttavia, épalpabile, Ot-
timismo non privo di fonda-
menta, stando al punto di vista
di Claudio d’Agostino, partner
dello studio Dla Piper a Shan-
ghai: «E scoccata I'ora del re-
tail, gli imprenditori che qui pia-
nificano di vendere con propri

negozisaranno sicuramente av-
vantaggiati».

Tanto per fare un nome, Ro-
berto Carillo, del gruppo Carillo
primo operatore import-export
in Europa di tessuti per la casa,
morde il freno: sta stringendo i

tempisullacreazione diunapro-
priarete divenditain Cina.

Si capisce, J'aria sta cambian-
do. «Occhio, pero, sard un po’
pit dura per chiadesso sta inve-
stendo in Cina, o intende farlo»
avverte I’Agostino. Frase che a
Carmine Biello, amministratore
delegato di Merloni progetti
non toglie la voglia di continua-
re sulla sirada intrapresa: «Cer-
to-dice-&verocheloyuansara
pilt pesante, perd noi proseguia-
mo con 1 nostri tre impianti per
lo smaltimento di batterie esau-
ste, il primo gia realizzato nel

CHICT GRIADAGNA
Favoriti i prodotti

di fascia medio bassa
Per l'alta gamma invece
conteranno gli.anni

di presenza sul mercato

centro del paese, nell'area di
‘Wuhan. Anche in Cinahanno ca-
pito che devono investire
sull’'ambiente e noj, in questo
campo, siamo in pole positiony.
«Lo spumante, lo rimetterei
infrigo-avverte Romeo Orlan-
di, vice presidente dell'Osserva-
torio Asia-non sappiamo anco-
ra come sara il paniere, se lo
yuan si collegherd al dollaro o
alleuro. Vedo avvantaggiato il
made in Italy medio-basso che
ancora presenta dei vantaggi,
ma per la fascia alta di mercato
sard interessante cavire se la

griffeitaliana ha investito oppu-
re no in passato. Insomma, chi é
gia in Cina adesso poira racco-
oliere i fruttl. L'investimento
varra dipil, i prodotti potranno
essere venduti a miglior prez-
z0. I consumatori cinesi saran-
no avvantaggiati, pofranno
comprare pittmade in Ttaly».
La rivalutazione dello yuan

-renderalenostretradizionalila-

vorazioni (tessile, calzature,
mobili) pill competitive, la Ci-
na potra comprare pitt macchi-
narie tecnologie italiane. Tnsin-
tesi: meno import cinese, pill
export italiano.

Anche Romeo Orlandi vede
in prima linea i produttori di
macchinari. Ele macchine tessi-
li italiane sono all’ Trma di Shan-
ghai, proprio in guesti giorni.
«Sonod’accordo conUrso e Or-
landi - dice Ambrogio Caccia
Dominioni, in fiera con 1 telai
dellaReggiani - Devo perd dire
che con questa astuta manovra
il mercato cinese diventa pih
fortee, soprattutto,la Cinalo di-
ce chiaro e tondo: basta con le
speculazioni. Quanto a chi sara
pitr o meno favorito nelle com-
messe, la lotta tra cinesi e stra-
nieri sard dura come sempre,
Pabbiamo sperimentato con la
nostra Tesmec e le commesse
statali con lo State Grid perila-
vori sui cavi ad alta tensione».

rita.fatiguso@ilsole24ore.com
(3 RIPRODUZIDNE RISERVATA

Distribuzione. Gli investimenti nel retail
spinti dagli acquisti dei consumatori locali
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IL PESO DEL GIGANTE ASIATICO NUOVI RICCHI MILIONARI i FABBRICA DI MEGALOPOLI
2%  800mia 15ci
i 7O OUUmMila 1D citta
Oggila Repubblica popolare Questii cinesi gia milionari. Tra pochianniolire la Grande
vantail12% del Pil mondiale, : Etfrabreve lefamiglie abbienti ¢ Muragliacisaranno15cittdcon
MalevenditeinCinasonosole  : sarannosuperioriallasomma i oltre20 milioni diabitanti
i12% del totale dell’'exportitaliano : di quelle diUsaed Europa : posizionate anche all'interno
GRANDI INFRASTRUTTURE : RITARDI ITALIANI
| a
E la rete della metropolitana - Sonosolo2mila leimprese
che costruira Chongging, - italiane presentiin Cina.
megalopoli cinese snodo dello Lina presenza ancora troppo poco
sviluppo verso Povesidella Cina radicata rispetto ai concorrenti
Il balzo nel 2009
SIPUOFAREDIPII 1L PESO SUI DISTRETTI
Evoluzione della quota di Export verso la Cinain % Export totali dei distretti
mercato italiana in Cina. 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009
Elaborazione sull'import ‘

cinese in § correnti
2005 2006 2007 2008 2009
117 122 119 113 121

1,5 1,7 15 16

16 17

| Fonte: elaborazioni Intesa Sanpaolo su dati Istat
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